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Perito Judicial en Comercio Exterior y Exportacion

Duracioén: 300 horas
Precio: consultar euros.

Modalidad: e-learning

Metodologia:

El Curso sera desarrollado con una metodologia a Distancia/on line. El sistema de ensefianza a distancia esta
organizado de tal forma que el alumno pueda compatibilizar el estudio con sus ocupaciones laborales o
profesionales, también se realiza en esta modalidad para permitir el acceso al curso a aquellos alumnos que
viven en zonas rurales lejos de los lugares habituales donde suelen realizarse los cursos y que tienen interés en
continuar formandose. En este sistema de ensefianza el alumno tiene que seguir un aprendizaje sistematico y un
ritmo de estudio, adaptado a sus circunstancias personales de tiempo

El alumno dispondrd de un extenso material sobre los aspectos tedricos del Curso que debera estudiar para la
realizacion de pruebas objetivas tipo test. Para el aprobado se exigird un minimo de 75% del total de las
respuestas acertadas.

El Alumno tendra siempre que quiera a su disposicion la atencion de los profesionales tutores del curso. Asi
como consultas telefénicas y a través de la plataforma de teleformacion si el curso es on line. Entre el material
entregado en este curso se adjunta un documento llamado Guia del Alumno donde aparece un horario de
tutorias telefonicas y una direccion de e-mail donde podra enviar sus consultas, dudas y ejercicios El alumno
cuenta con un periodo maximo de tiempo para la finalizacion del curso, que dependera del tipo de curso elegido
y de las horas del mismo.
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Profesorado:

Nuestro Centro fundado en 1996 dispone de 1000 m2 dedicados a formacion y de 7 campus virtuales.

Tenemos una extensa plantilla de profesores especializados en las diferentes areas formativas con amplia
experiencia docentes: Médicos, Diplomados/as en enfermeria, Licenciados/as en psicologia, Licencidos/as en
odontologia, Licenciados/as en Veterinaria, Especialistas en Administracion de empresas, Economistas,
Ingenieros en informatica, Educadodores/as sociales etc...

El alumno podra contactar con los profesores y formular todo tipo de dudas y consultas de las siguientes formas:

-Por el aula virtual, si su curso es on line
-Por e-mail
-Por teléfono

Medios y materiales docentes

-Temario desarrollado.
-Pruebas objetivas de autoevaluacion y evaluacion.

-Consultas y Tutorias personalizadas a través de teléfono, correo, fax, Internet y de la Plataforma propia de
Teleformacion de la que dispone el Centro.
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Bolsa de empleo:

El alumno en desemple puede incluir su curriculum en nuestra bolsa de empleo y practicas. Le pondremos en
contacto con nuestras empresas colaboradoras en todo el territorio nacional

Comunidad:

Participa de nuestra comunidad y disfruta de muchas ventajas: descuentos, becas, promociones,etc....

Formas de pago:

-Mediante transferencia

-Por cargo bancario

-Mediante tarjeta

-Por Pay pal

-Consulta nuestras facilidades de pago y la posibilidad de fraccionar tus pagos sin intereses

Titulacioén:

Una vez finalizado el curso, el alumno recibird por correo o mensajeria la titulacion que acredita el haber
superado con éxito todas las pruebas de conocimientos propuestas en el mismo.
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Programa del curso:

UNIDAD DIDACTICA 1. PERITACIONY TASACIONL. PERITO JUDICIAL

1. Delimitacion de los términos peritaje y tasacion
2. La peritacion
3. La tasacion pericial

UNIDAD DIDACTICA 2. NORMATIVA BASICA NACIONAL

1. Ley Orgénica 6/1985, de 1 de julio, del Poder Judicial

2. Ley 1/2000, de 7 de enero, de Enjuiciamiento Civil

3. Ley de Enjuiciamiento Criminal, de 1882

4. Ley 1/1996, de 10 de enero, de Asistencia Juridica Gratuita

UNIDAD DIDACTICA 3. LAS PRUEBAS JUDICIALES Y EXTRAJUDICIALES

. Concepto de prueba

. Medios de prueba

. Clases de pruebas

. Principales ambitos de actuacién

. Momento en que se solicita la prueba pericial
. Préctica de la prueba

O~ WNE

UNIDAD DIDACTICA 4. LOS PERITOS

. Concepto

. Clases de perito judicial

. Procedimiento para la designacion de peritos
. Condiciones que debe reunir un perito

. Control de la imparcialidad de peritos

. Honorarios de los peritos

OO WNPEF

UNIDAD DIDACTICA 5. EL RECONOCIMIENTO PERICIAL

1. El reconocimiento pericial

2. El examen pericial

3. Los dictamenes e informes periciales judiciales
4. Valoracion de la prueba pericial

5. Actuacion de los peritos en el juicio o vista

UNIDAD DIDACTICA 6. LEGISLACION REFERENTE A LA PRACTICA DE LA PROFESION EN LOS TRIBUNALES

1. Funcionamiento y legislacion
2. El codigo deontoldgico del Perito Judicial

UNIDAD DIDACTICA 7. LA RESPONSABILIDAD

1. La responsabilidad
2. Distintos tipos de responsabilidad
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3. El seguro de responsabilidad civil
UNIDAD DIDACTICA 8. ELABORACION DEL DICTAMEN PERICIAL

1. Caracteristicas generales y estructura basica
2. Las exigencias del dictamen pericial
3. Orientaciones para la presentacion del dictamen pericial

UNIDAD DIDACTICA 9. VALORACION DE LA PRUEBA PERICIAL

1. Valoracién de la prueba judicial
2. Valoracion de la prueba pericial por Jueces y Tribunales

UNIDAD DIDACTICA 10. PERITACIONES

1. La peritacién médico-legal
2. Peritaciones psicologicas
3. Peritajes informaticos

4. Peritaciones inmobiliarias

. PARTEF 2 COMFERCIN EXTERINR Y FXPNRTACIANI
1. MODULO 1. POLITICAS DE MARKETING INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. INTERNACIONALIZACION DE LA EMPRESA

1. La decision de internacionalizacion de la empresa
2. Etapas del proceso de internacionalizacion
3. Las variables de marketing en la internacionalizacion de la empresa

UNIDAD DIDACTICA 2. POLITICA DE PRODUCTO EN EL MARKETING INTERNACIONAL

. Atributos del producto

. El ciclo de vida del producto

. Estandarizacion/adaptacion de los productos en los mercados internacionales
. La cartera de productos internacional

. La marca

. La politica de producto en los mercados online
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UNIDAD DIDACTICA 3. POLITICA DE PRECIO EN EL MARKETING INTERNACIONAL

. Andlisis de la variable «precio» como instrumento del marketing internacional
. Estandarizacién/adaptacion de precios internacionales

. Factores que influyen en la determinacion de precios internacionales

. Analisis de rentabilidad

. Estrategias de precios

. Cotizacion de precios internacionales
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UNIDAD DIDACTICA 4. POLITICA DE COMUNICACION DE MARKETING INTERNACIONAL

. La comunicacién en el marketing: concepto y funciones

. La publicidad

. La promocion de ventas

. Las relaciones publicas

. Otras herramientas de la politica de comunicacion

. Factores que influyen en las decisiones de politica internacional de comunicacion
. Las ferias internacionales y las misiones comerciales
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UNIDAD DIDACTICA 5. POLITICA DE DISTRIBUCION EN EL MARKETING INTERNACIONAL
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. Canales de distribucion.

. Aspectos a considerar en el diseno y seleccion de los canales de distribucion internacionales

. Determinacion de la localizacion y tipologia de los puntos de venta

. Las relaciones internas del canal

. Formulas de entrada en los mercados exteriores

. Aspectos a considerar en la adaptacion de la funcion de distribucion en diferentes entornos internacionales
. Internet como canal de distribucion internacional

. MODULO 2. POLITICA DE COMUNICACION DE MARKETING INTERNACIONAL

ONoagrwN R

UNIDAD DIDACTICA 6. PLANIFICACION DE MARKETING INTERNACIONAL

1. El plan de marketing como instrumento de planificacion y control de la actividad comercial internacional
2. Analisis de la situacion

3. Diagnostico: analisis DAFO

4. Establecimiento de los objetivos del marketing

5. Principales decisiones sobre el establecimiento de estrategias internacionales

UNIDAD DIDACTICA 7. PLAN OPERATIVO Y ACCIONES DE MARKETING INTERNACIONAL

1. El plan de accion de marketing

2. Asignacion presupuestaria de las acciones de marketing

3. El control del plan de marketing

4. Herramientas informaticas para la organizacion y planificacion de marketing internacional

5. MODULO 3. INFORMACION Y GESTION OPERATIVA DE LA COMPRAVENTA INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 8. MARCO ECONOMICO, POLITICO Y JURIDICO DEL COMERCIO INTERNACIONAL

. Comercio interior, exterior e internacional

. El sector exterior espafiol

. Balanza de Pagos y otras magnitudes macroeconémicas

. Organismos Internacionales

. La integracion econémica regional. Principales bloques econémicos
. La Union Europea

OO~ WNE

UNIDAD DIDACTICA 9. BARRERAS Y OBSTACULOS A LOS INTERCAMBIOS COMERCIALES INTERNACIONALES.

1. Barreras arancelarias
2. Barreras no arancelarias
3. Medidas de defensa comercial

UNIDAD DIDACTICA 10. FUENTES DE INFORMACION EN EL COMERCIO INTERNACIONAL.

1. Informacion de comercio internacional

2. Canales y fuentes de informacion en el comercio internacional

3. Buscadores y bases de datos online en el comercio internacional
4. Gestion de la informacion de comercio internacional

UNIDAD DIDACTICA 11. BUSQUEDA Y GESTION DE CLIENTES Y PROVEEDORES EN COMERCIO INTERNACIONAL

. Localizacion y busqueda de clientes/proveedores internacionales

. Clasificacion de los clientes/proveedores y criterios de organizacion
. Tipos de archivos de los clientes/proveedores

. Confeccion de fichas y bases de datos de clientes y proveedores

. Control de clientes/proveedores internacionales

. Creacion de sistema de alertas de nuevos clientes/proveedores

. Reclamaciones en las operaciones de compraventa internacional
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UNIDAD DIDACTICA 12. CONDICIONES DE LA COMPRAVENTA INTERNACIONAL

1. Operaciones de compraventa internacional
2. Clausulas generales del contrato de compraventa internacional
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3. Condiciones de entrega en el comercio internacional, INCOTERMS
4. Interpretacion practica de cada INCOTERM

UNIDAD DIDACTICA 13. ELABORACION DE OFERTAS EN COMERCIO INTERNACIONAL

1. Proceso comercial en las operaciones de compraventa internacional

2. Oferta internacional

3. Elementos de la tarifa de precios

4. Presentacion de la tarifa 3 |

5. MODULO 4. NEGOCIACION Y CONTRATACION INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 14. NEGOCIACION DE OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL

1. Preparacion de la negociacion internacional
2. Desarrollo de la negociacién internacional

3. Técnicas de la negociacion internacional

4. Consolidacion de la negociacion internacional
5. Estilos de negociacién comercial

UNIDAD DIDACTICA 15. TECNICAS DE COMUNICACION Y RELACIONES COMERCIALES INTERNACIONALES

. Los procesos de comunicacion y las relaciones comerciales

. Tipos de comunicacion

. Actitudes y técnicas en la comunicacion

. La informacion telefénica y presencial. Transmision y recepcién de mensajes
La comunicacion oral en las relaciones comerciales internacionales

. La comunicacioén escrita en el comercio internacional

. Relaciones publicas en el comercio internacional

. Internet como instrumento de comunicacion
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UNIDAD DIDACTICA 16. EL CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL

1. Regulacién de la compraventa internacional
2. Reglas de la Camara de Comercio Internacional de Paris
3. El contrato de compraventa internacional

UNIDAD DIDACTICA 17. LOS CONTRATOS DE INTERMEDIACION COMERCIAL

1. Intermediacion comercial internacional

2. Contrato de agencia

3. Contrato de distribucion

4. Seleccion de agentes y/o distribuidores en el exterior

5. Métodos de motivacion, perfeccionamiento y temporalizacion de la red de ventas internacional: agentes comerciales, distribuidores y proveedores

UNIDAD DIDACTICA 18. OTRAS MODALIDADES CONTRACTUALES EN EL COMERCIO INTERNACIONAL.

1. Contrato de transferencia tecnolédgica
2. Contrato de Joint venture
3. Contrato de franquicia
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