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AGENTE INMOBILIARIO

Duracioén: 200 horas
Precio: consultar euros.

Modalidad: e-learning

Metodologia:

El Curso sera desarrollado con una metodologia a Distancia/on line. El sistema de ensefianza a distancia esta
organizado de tal forma que el alumno pueda compatibilizar el estudio con sus ocupaciones laborales o
profesionales, también se realiza en esta modalidad para permitir el acceso al curso a aquellos alumnos que
viven en zonas rurales lejos de los lugares habituales donde suelen realizarse los cursos y que tienen interés en
continuar formandose. En este sistema de ensefianza el alumno tiene que seguir un aprendizaje sistematico y un
ritmo de estudio, adaptado a sus circunstancias personales de tiempo

El alumno dispondrd de un extenso material sobre los aspectos tedricos del Curso que debera estudiar para la
realizacion de pruebas objetivas tipo test. Para el aprobado se exigird un minimo de 75% del total de las
respuestas acertadas.

El Alumno tendra siempre que quiera a su disposicion la atencion de los profesionales tutores del curso. Asi
como consultas telefénicas y a través de la plataforma de teleformacion si el curso es on line. Entre el material
entregado en este curso se adjunta un documento llamado Guia del Alumno donde aparece un horario de
tutorias telefonicas y una direccion de e-mail donde podra enviar sus consultas, dudas y ejercicios El alumno
cuenta con un periodo maximo de tiempo para la finalizacion del curso, que dependera del tipo de curso elegido
y de las horas del mismo.

Icaformacion.com || TIf: 986 266 380

C/ Portela 12 int ( Calvario ) Vigo C.P. pagina 2/9 © icaformacién2024
36205




AGENTE INMOBILIARIO

T
L

Profesorado:

Nuestro Centro fundado en 1996 dispone de 1000 m2 dedicados a formacion y de 7 campus virtuales.

Tenemos una extensa plantilla de profesores especializados en las diferentes areas formativas con amplia
experiencia docentes: Médicos, Diplomados/as en enfermeria, Licenciados/as en psicologia, Licencidos/as en
odontologia, Licenciados/as en Veterinaria, Especialistas en Administracion de empresas, Economistas,
Ingenieros en informatica, Educadodores/as sociales etc...

El alumno podra contactar con los profesores y formular todo tipo de dudas y consultas de las siguientes formas:

-Por el aula virtual, si su curso es on line
-Por e-mail
-Por teléfono

Medios y materiales docentes

-Temario desarrollado.
-Pruebas objetivas de autoevaluacion y evaluacion.

-Consultas y Tutorias personalizadas a través de teléfono, correo, fax, Internet y de la Plataforma propia de
Teleformacion de la que dispone el Centro.
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Bolsa de empleo:

El alumno en desemple puede incluir su curriculum en nuestra bolsa de empleo y practicas. Le pondremos en
contacto con nuestras empresas colaboradoras en todo el territorio nacional

Comunidad:

Participa de nuestra comunidad y disfruta de muchas ventajas: descuentos, becas, promociones,etc....

Formas de pago:

-Mediante transferencia

-Por cargo bancario

-Mediante tarjeta

-Por Pay pal

-Consulta nuestras facilidades de pago y la posibilidad de fraccionar tus pagos sin intereses

Titulacioén:

Una vez finalizado el curso, el alumno recibird por correo o mensajeria la titulacion que acredita el haber
superado con éxito todas las pruebas de conocimientos propuestas en el mismo.
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Programa del curso:

1. MODULO 1. INTRODUCCION A LA GESTION INMOBILIARIA

UNIDAD DIDACTICA 1. INTRODUCCION

. Importancia econémica y juridica.

. La profesion de técnico en gestion inmobiliaria.

. El contrato de mandato.

. El contrato de arrendamiento de servicios.

. Contrato de mediacion y corretaje.

. La nota de encargo. | 3

. MODULO 2. MARKETING Y COMERCIALIZACION DE LA PROMOCION INMOBILIARIA

NouohrwNk

UNIDAD DIDACTICA 1. LA PROMOCION INMOBILIARIA

. Introduccion

. Qué es un promotor inmobiliario

. Presupuesto de obra

. Promotores novatos

. Definicion de promocién inmobiliaria especulativa y conceptos relacionados
Afio 2.000: un nuevo régimen para la edificacion

. Algunos rasgos de la problematica general

. El problema concreto de la viabilidad financiera

. El problema concreto del precio a pagar por el solar

. La opcion optimizada - estudios alternativos

COXNOUIAWNE
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UNIDAD DIDACTICA 2. MARKETING Y COMERCIALIZACION

1. Marketing y Comercializacion

UNIDAD DIDACTICA 3. DERECHO PROFESIONAL INMOBILIARIO

. Los derechos reales

. La propiedad y los derechos reales limitativos del dominio
. La compraventa y el contrato de compraventa

. Nociones generales del contrato de compraventa

. El derecho inmobiliario registral

. El registro de la propiedad

. Los derechos reales de garantia: la hipoteca

~NOoOOAWNE

UNIDAD DIDACTICA 4. CODIGO DEONTOLOGICO PARA PROFESIONALES INMOBILIARIOS

1. ¢Qué es el Codigo Deontoldgico?
2. El Codigo Deontoldgico en la Profesion Inmobiliaria

UNIDAD DIDACTICA 5. DERECHOS DE LAS PERSONAS CONSUMIDORAS EN LA ADQUISICION Y EL
ARRENDAMIENTO DE VIVIENDAS
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1. Regulacién de los derechos del consumidor y usuario
2. El alquiler de la vivienda ;
3. MODULO 3. EXPERTO EN GESTION DE VENTAS Y ALQUILERES DE INMUEBLES

UNIDAD DIDACTICA 1. LOS DERECHOS REALES. LA PROPIEDAD Y LOS DERECHOS REALES LIMITADOS DE
DOMINIO

. Introduccion.

. Derecho de propiedad: concepto, contenido y objeto.
. Proteccion constitucional de derecho de propiedad.

. El usufructo.

. La servidumbre.

. Limitaciones del dominio.

. Conflictos de vecindad.

. La propiedad inmobiliaria: propiedad urbana. Propiedad rastica.
. Clasificacion del suelo.

. Limitaciones y derechos derivados.

. Limitaciones a las parcelaciones.

POOOO~NOORAWNE
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UNIDAD DIDACTICA 2. EL CONTRATO DE COMPRAVENTA (I)

1. Tramites previos a la compraventa.
2. Contrato de arras.

3. Contrato de opcion de compra.

4. Promesa de compra y venta.

5. Modelos de precontrato.

UNIDAD DIDACTICA 3. EL CONTRATO DE COMPRAVENTA (1)

. Importancia econémica y juridica.

. Concepto y caracteristicas del contrato.

. Sujetos de la compraventa.

. Objeto de la compraventa: la cosa y el precio.

. Forma y perfeccion de la compraventa.

. Obligaciones del vendedor: la entrega. El saneamiento.

. Obligaciones del comprador: obligacion de pagar el precio. Obligacion de pagar intereses.
. Modelos de contratos.

O~NO A WNEF

UNIDAD DIDACTICA 4. EL DERECHO INMOBILIARIO REGISTRAL

1. Concepto, naturaleza juridica, caracteres y contenido.
2. La publicidad registral: naturaleza juridica, objeto y fines.
3. Instrumento de esta publicidad: el registro de la propiedad.

UNIDAD DIDACTICA 5. EL REGISTRO DE LA PROPIEDAD

. El registro de la propiedad.

. La finca como objeto del registro.

. La inmatriculacion.

. Titulos inscribibles.

. Situaciones que ingresan en el registro.

. Los titulos inscribibles: objeto formal de entrada en el registro de la propiedad.

O~ WNE

UNIDAD DIDACTICA 6. EL PROCEDIMIENTO REGISTRAL

. El asiento de presentacion.

. La calificacion registral.

. Lainscripcion en el registro de la propiedad.
. La fe publica registral.

. Anotaciones preventivas.

. Otros asientos registrales.

DU WN PP

UNIDAD DIDACTICA 7. LOS DERECHOS REALES DE GARANTIA: LA HIPOTECA
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. Los derechos reales de garantia.

. La hipoteca inmobiliaria.

. Los sujetos de la relacion hipotecaria.

. La constitucion de la hipoteca.

. El objeto de la hipoteca.

. La obligacién asegurada por la hipoteca.
. La extincion de la hipoteca.

~NOoOORAWNE

UNIDAD DIDACTICA 8. EL CONTRATO DE ARRENDAMIENTO (1)

. Concepto y caracteristicas.

. Elementos del contrato.

. Normativa.

. Derechos y deberes del arrendatario.
. El subarriendo.

. Obligaciones del arrendador.

. Enajenacion de la cosa arrendada.

. Extincién del arrendamiento.

. Eljuicio de desahucio.

OCoO~NOUOAWNE

UNIDAD DIDACTICA 9. EL CONTRATO DE ARRENDAMIENTO (l1)

. La legislacion especial sobre arrendamientos urbanos.
. Tipos de contratos de arrendamientos urbanos.

. Contrato de arrendamiento de vivienda.

. Duracion del contrato, prérrogas.

. Larenta.

. La fianza.

. Obras de conservacion y mejora.

. Cesion y subarriendo.

. La subrogacion en el contrato de arrendamiento.

10. Extincién del contrato.

11. Indemnizacion del arrendatario.

12. Régimen transitorio de los contratos anteriores al 0/05/85 (decreto Boyer).

OCoO~NOUOAWNE

UNIDAD DIDACTICA 10. EL CONTRATO DE ARRENDAMIENTO (lIl)

. Arrendamiento para uso distinto al de la vivienda.

. Cesion, subarriendo y subrogacion.

. Duracion.

Renta.

La fianza.

. Obras de conservacién y mejora.

. Extincién del contrato.

. Indemnizacién al arrendatario.

. Régimen transitorio de los contratos de arrendamiento de local de negocio.

©CONOUTAWNR

UNIDAD DIDACTICA 11. LA PROPIEDAD HORIZONTAL I. CONSTITUCION Y EXTINCION

. Definicion

. Formas de creacién. Proceso de constitucion

. Requisitos para constituir una comunidad de propietarios
. La propiedad horizontal y el registro de la propiedad

. La extincién de la propiedad horizontal

. El Titulo Constitutivo

. Cuestiones

~NO U WN R

UNIDAD DIDACTICA 12. LA PROPIEDAD HORIZONTAL II. FIGURAS JURIDICAS ANALOGAS

1. Las comunidades de bienes y su relacién con la LPH
2. Complejos inmobiliarios privados

3. El aprovechamiento por turnos de bienes inmuebles
4. Garajes

5. Cuestiones
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6. MODULO 4. TASACIONES Y VALORACIONES INMOBILIARIAS

UNIDAD DIDACTICA 1. INTRODUCCION

1. Conceptos y definiciones.
2. Principios generales de la valoracion.
3. Objeto y finalidades de la valoracion inmobiliaria.

UNIDAD DIDACTICA 2. VALORACION DE INMUEBLES Y URBANISMO

1. Definiciones previas a la valoracion de inmuebles.
2. Nociones basicas sobre urbanismo.

UNIDAD DIDACTICA 3. NORMATIVA APLICABLE A LAS PERITACIONES Y TASACIONES INMOBILIARIAS

. rdeaidr@9/805/2003, de 27 de marzo, sobre normas de valoracion de inmuebles y de determinados derechos para ciertas finalidades
BestDeviee$(204 888 e éé yaiio cptasttal ke dosabiemtmimas eltenatetéanicalede vdlareion y el cuadro marco de valores del suelo y de las
. Real Decreto Legislativo 2/2008, de 20 de junio, por el que se aprueba el Texto Refundido de la Ley del Suelo.

. Real Decreto 775/1997, de 30 de mayo, sobre el Régimen Juridico de Homologacién de los Servicios y Sociedades de Tasacion.

. Ley 58/2003, de 17 de diciembre, General Tributaria.

. Ley Hipotecaria. Texto Refundido segin Decreto de 8 de febrero de 1946.

. RatilrDemiats yedistiasivorldlaes Poe @h el agpsiembre, por el que se aprueba el Texto Refundido de la Ley del Impuesto sobre Transmisiones

. Disposiciones del Cédigo Civil.

. Ley 1/2000, de 7 de enero, de Enjuiciamiento Civil.

©CONOUTAWNE

UNIDAD DIDACTICA 4. METODOS DE VALORACION

1. Célculo de Valor de Reemplazamiento Bruto y Neto por el Método de Coste.

2. Célculo del valor de Mercado por el Método de Comparacion.

3. Valoracion de inmuebles que producen rentas o son susceptibles de llegar a producirlas por el método de actuacion de rentas.
4. Célculo del valor hipotecario y de mercado de un bien por el método residual.

UNIDAD DIDACTICA 5. VALORACION DE BIENES INMUEBLES Y DERECHOS

1. Cuestiones previas a la valoracién de inmuebles y derechos.

2. Valoracion de edificios y elementos de un edificio.

3. Valoracion de fincas rusticas.

4. Valoracion de solares y terrenos.

5. Valoracién de determinados derechos y los bienes objeto de los mismos.

UNIDAD DIDACTICA 6. ELABORACION DE INFORMES Y CERTIFICADOS DE TASACION

1. Aspectos generales en la elaboracion de informes de tasacion.
2. Aspectos formales de los informes y certificados de valoracién.
3. Estructura general de los informes y certificados de tasacion.
4. Régimen de responsabilidad del tasador.

1 CDROM"Netfincas Inmobiliaria - Version Demo" - 1 Cuaderno De Ejercicios (38 Pags)"Agente Inmobiliario" - 1

Manual Tedrico (190 Pags)"Agente Inmobiliario Vol. 2" - 1 Manual Tedrico (386 Pags)"Agente Inmobiliario Vol. 1"
ademéas CAMPUS VIRTUAL ONLINE
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