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AGENTE INMOBILIARIO

AGENTE INMOBILIARIO

Duracioén: 600 horas
Precio: consultar euros.

Modalidad: e-learning

Objetivos:

PRESENTACION DEL CURSO: En estos momentos mas que nunca el agente inmobiliario debe estar dotado de
profundos conocimientos relacionados con su entorno profesional, como el derecho inmobiliario, los aspectos
tributarios de la intermediacion inmobiliaria o la valoracion de bienes inmuebles. Actualmente, el cliente no busca
en el agente inmobiliario Gnicamente un comercial, sino que necesita un experto al que acude en busca de
asesoramiento profesional en diversas materias, por lo que es necesario un riguroso conocimiento de las
practicas profesionales y de los diferentes &mbitos que convergen en esta profesion, de forma cada vez mas
compleja, y que van mas alla de una mera actividad comercial. OBJETIVOS: Adquirir los conocimientos
necesarios para ejercer profesionalmente en el &mbito de la intermediacion inmobiliaria, como resultado de un
estudio profundo y exhaustivo de las materias especificas del curso. El curso relne todos los ambitos de
conocimiento necesarios para desempefiar y desarrollar la carrera profesional en el entorno de la intermediacion
inmobiliaria y, en particular, para ejercer como agente inmobiliario

Dirigido a:

A todas las personas que quieran dedicarse profesionalmente a la intermediacion profesional. A todas las
personas que gestionan patrimonios o bienes inmuebles, desde empresas publicas o privadas.

Titulacion:

Al finalizar los estudios satisfactoriamente, se expedira el titulo de AGENTE INMOBILIARIO Y GESTION DE LA
PROPIEDAD. Ademés, podras darte de alta en APAGI como socio de pleno derecho.

« La intermediacién inmobiliaria, tanto de forma auténoma e independiente, confhetRMa
BRpYeED AL EIRe esta actividad. «  Agente inmobiliario. +  Gestion de patrimonios. » La promocién laboral
en empresas en las que se gestionen bienes inmuebles.

Metodologia:
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El Curso sera desarrollado con una metodologia a Distancia/on line. El sistema de ensefianza a distancia esta
organizado de tal forma que el alumno pueda compatibilizar el estudio con sus ocupaciones laborales o
profesionales, también se realiza en esta modalidad para permitir el acceso al curso a aquellos alumnos que
viven en zonas rurales lejos de los lugares habituales donde suelen realizarse los cursos y que tienen interés en
continuar formandose. En este sistema de ensefianza el alumno tiene que seguir un aprendizaje sistematico y un
ritmo de estudio, adaptado a sus circunstancias personales de tiempo

El alumno dispondrd de un extenso material sobre los aspectos tedricos del Curso que debera estudiar para la
realizacion de pruebas objetivas tipo test. Para el aprobado se exigird un minimo de 75% del total de las
respuestas acertadas.

El Alumno tendra siempre que quiera a su disposicion la atencion de los profesionales tutores del curso. Asi
como consultas telefénicas y a través de la plataforma de teleformacion si el curso es on line. Entre el material
entregado en este curso se adjunta un documento llamado Guia del Alumno dénde aparece un horario de
tutorias telefonicas y una direccion de e-mail donde podra enviar sus consultas, dudas y ejercicios El alumno
cuenta con un periodo maximo de tiempo para la finalizacion del curso, que dependera del tipo de curso elegido
y de las horas del mismo.
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Profesorado:

Nuestro Centro fundado en 1996 dispone de 1000 m2 dedicados a formacion y de 7 campus virtuales.

Tenemos una extensa plantilla de profesores especializados en las diferentes areas formativas con amplia
experiencia docentes: Médicos, Diplomados/as en enfermeria, Licenciados/as en psicologia, Licencidos/as en
odontologia, Licenciados/as en Veterinaria, Especialistas en Administracion de empresas, Economistas,
Ingenieros en informatica, Educadodores/as sociales etc...

El alumno podra contactar con los profesores y formular todo tipo de dudas y consultas de las siguientes formas:

-Por el aula virtual, si su curso es on line
-Por e-mail
-Por teléfono

Medios y materiales docentes

-Temario desarrollado.
-Pruebas objetivas de autoevaluacion y evaluacion.

-Consultas y Tutorias personalizadas a través de teléfono, correo, fax, Internet y de la Plataforma propia de
Teleformacion de la que dispone el Centro.
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Bolsa de empleo:

El alumno en desemple puede incluir su curriculum en nuestra bolsa de empleo y practicas. Le pondremos en
contacto con nuestras empresas colaboradoras en todo el territorio nacional

Comunidad:

Participa de nuestra comunidad y disfruta de muchas ventajas: descuentos, becas, promociones,etc....

Formas de pago:

-Mediante transferencia

-Por cargo bancario

-Mediante tarjeta

-Por Pay pal

-Consulta nuestras facilidades de pago y la posibilidad de fraccionar tus pagos sin intereses

Titulacioén:

Una vez finalizado el curso, el alumno recibird por correo o mensajeria la titulacion que acredita el haber
superado con éxito todas las pruebas de conocimientos propuestas en el mismo.
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Programa del curso:

METODOLOGIA:

Los cursos se estructuran en médulos y cada uno, a su vez, se divide en Unidades Did4cticas, que conforman el
contenido tedrico-practico del curso.

Cada médulo, tutorizado por un profesor especialista, combina los aspectos teéricos y practicos de la materia,
facilitandote el proceso de comprensidn y aprendizaje. La evaluacion es continua e individualizada, respetando tu
ritmo de estudio, con el objetivo de superar con éxito el curso.

Con el fin de que el alumno pueda evaluar y valorar, en todo momento, su proceso de aprendizaje de forma
personal y directa, a lo largo de las Unidades Didacticas, se incluyen Pruebas de Autoevaluacion, cuyas
soluciones aparecen al final del temario.

Ademas, cada Médulo cuenta con su correspondiente Prueba de Examen, que el alumno debera superar.
Dispones también del Campus online , que es una potente herramienta de aprendizaje que te permitira contar con
materiales complementarios (documentacion profesional y formularios de contratos de compraventa,
arrendamientos, etc.), interactuar con profesores y otros comparieros, o realizar los examenes de los médulos “en
linea” con correccion inmediata.

Asimismo, cuentas en todo momento con el apoyo del equipo psicopedagdgico, que, a través de tutorias
individuales, te asesora y proporciona las herramientas necesarias para obtener la maxima eficacia de tus
capacidades personales, ayudandote ademas a resolver cualquier cuestion relacionada con la modalidad de
estudio a distancia.

PROGRAMA:

MODULO FORMATIVO N° 1: LA PROPIEDAD Y LA COMPRAVENTA

La propiedad. Regulacion civil de la propiedad. Los limites del derecho de propiedad. Los medios de adquisicion
del dominio. Su defensa. La posesion. Situaciones de titularidad compleja o cotitularidad. La propiedad horizontal.
Teoria general del contrato. El contrato de compraventa.

MODULO FORMATIVO N° 2: ARRENDAMIENTOS Y PROPIEDAD HORIZONTAL

La permuta. La donacién. El leasing inmobiliario. El derecho de aprovechamiento por turnos de bienes inmuebles

de uso turistico. Los arrendamientos urbanos (l): La vivienda. Los arrendamientos urbanos (ll): Uso distinto de
vivienda y normas comunes. Los arrendamientos risticos. La aparceria.

MODULO FORMATIVO N° 3: CONTRATOS INMOBILIARIOS
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La regulacion de la intermediacion inmobiliaria. El mandato y la mediacién. El contrato de agencia inmobiliaria. La
cldusula de arras. Praxis profesional.

MODULO FORMATIVO N° 4: DERECHO HIPOTECARIO

Los derechos reales. El registro de propiedad. Los principios registrales. La finca registral. La prioridad registral. El
derecho real de hipoteca. Algunos derechos reales en particular. El préstamo hipotecario.

MODULO FORMATIVO N° 5: DERECHO PUBLICO URBANISTICO

El derecho urbanistico. La nueva Ley del Suelo 8/2007, de 28 de mayo. La ordenacion y planeamiento urbanistico.
La gestidn urbanistica. La disciplina urbanistica. La expropiacién forzosa. La vivienda de proteccion oficial.
MODULO FORMATIVO N° 6: IMPUESTOS EN MATERIA INMOBILIARIA

Conceptos de derecho tributario. Impuestos generales. Impuestos con trascendencia en materia inmobiliaria.
Impuestos especificos.

MODULO FORMATIVO N° 7: VALORACION DE BIENES INMUEBLES

Conceptos previos en valoracién inmobiliaria. Conceptos de matematicas aplicables a la valoracion. El método de
valoracion comparativo.

MODULO FORMATIVO N° 8: LA PROMOCION INMOBILIARIA

La promocién inmobiliaria: ambito juridico. El contrato de obra. La ordenacion de la edificacion. Los agentes de la

edificacién. Responsabilidad decenal. Garantias. La declaracion de obra nueva y otros tramites. La planificacion
técnica de la obra.

MODULO FORMATIVO N° 9: EL MARKETING EN MATERIA INMOBILIARIA

El mercado inmobiliario. EI marketing inmobiliario. Politica comercial. La publicidad. La oficina de venta.
Emociones y motivacion. Habilidades comunicativas. Lenguaje oral y comunicacién no verbal. Personalidad y
tipologias de clientes. Mediacién y negociacion
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