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Duracioén: 56 horas
Precio: consultar euros.

Modalidad: e-learning

Objetivos:

Descripcién: Profundizar en el desarrollo y planificacion de cualquiera de los subprocesos de un sistema logistico
(aprovisionamiento, produccion y distribucion) a través del despliegue de objetivos y actividades. Aplicar las
técnicas y herramientas operativas de la logistica, logrando una mayor eficacia y eficiencia en la gestion de las
mismas Lograr que los participantes obtengan los conocimientos necesarios para tomar decisiones sobre
compras y abastecimiento de tal forma que les permita comprar adecuadamente conforme a las diferentes
técnicas y formas de aprovisionamiento. Fundamentacion: La situacion econdémica ha experimentado en los
ultimos afios un acusado aumento de la competitividad y la presencia de inestabilidad. Para sobrevivir y crecer
en este entorno, las empresas deben conocer en profundidad los factores que proporcionan una buena gestion
empresarial y la consecucion de estrategias competitivas. El area de logistica supone en la actualidad uno de los
puntos clave para conseguir el correcto funcionamiento de la empresa y la obtencién de los objetivos propuestos.
Este curso ofrece los conocimientos y habilidades necesarios para una gestion eficiente de la logistica y
aprovisionamiento de una empres

Metodologia:

El Curso sera desarrollado con una metodologia a Distancia/on line. El sistema de ensefianza a distancia esta
organizado de tal forma que el alumno pueda compatibilizar el estudio con sus ocupaciones laborales o
profesionales, también se realiza en esta modalidad para permitir el acceso al curso a aquellos alumnos que
viven en zonas rurales lejos de los lugares habituales donde suelen realizarse los cursos y que tienen interés en
continuar formandose. En este sistema de ensefianza el alumno tiene que seguir un aprendizaje sistematico y un
ritmo de estudio, adaptado a sus circunstancias personales de tiempo

El alumno dispondra de un extenso material sobre los aspectos tedricos del Curso que debera estudiar para la
realizacion de pruebas objetivas tipo test. Para el aprobado se exigird un minimo de 75% del total de las
respuestas acertadas.

El Alumno tendra siempre que quiera a su disposicion la atencion de los profesionales tutores del curso. Asi
como consultas telefénicas y a través de la plataforma de teleformacién si el curso es on line. Entre el material
entregado en este curso se adjunta un documento llamado Guia del Alumno donde aparece un horario de
tutorias telefonicas y una direccion de e-mail dénde podra enviar sus consultas, dudas y ejercicios El alumno
cuenta con un periodo maximo de tiempo para la finalizacion del curso, que dependera del tipo de curso elegido
y de las horas del mismo.
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Profesorado:

Nuestro Centro fundado en 1996 dispone de 1000 m2 dedicados a formacion y de 7 campus virtuales.

Tenemos una extensa plantilla de profesores especializados en las diferentes areas formativas con amplia
experiencia docentes: Médicos, Diplomados/as en enfermeria, Licenciados/as en psicologia, Licencidos/as en
odontologia, Licenciados/as en Veterinaria, Especialistas en Administracion de empresas, Economistas,
Ingenieros en informatica, Educadodores/as sociales etc...

El alumno podra contactar con los profesores y formular todo tipo de dudas y consultas de las siguientes formas:

-Por el aula virtual, si su curso es on line
-Por e-mail
-Por teléfono

Medios y materiales docentes

-Temario desarrollado.
-Pruebas objetivas de autoevaluacion y evaluacion.

-Consultas y Tutorias personalizadas a través de teléfono, correo, fax, Internet y de la Plataforma propia de
Teleformacion de la que dispone el Centro.
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Bolsa de empleo:

El alumno en desemple puede incluir su curriculum en nuestra bolsa de empleo y practicas. Le pondremos en
contacto con nuestras empresas colaboradoras en todo el territorio nacional

Comunidad:

Participa de nuestra comunidad y disfruta de muchas ventajas: descuentos, becas, promociones,etc....

Formas de pago:

-Mediante transferencia

-Por cargo bancario

-Mediante tarjeta

-Por Pay pal

-Consulta nuestras facilidades de pago y la posibilidad de fraccionar tus pagos sin intereses

Titulacioén:

Una vez finalizado el curso, el alumno recibird por correo o mensajeria la titulacion que acredita el haber
superado con éxito todas las pruebas de conocimientos propuestas en el mismo.
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Programa del curso:

TEMA 1. LA IMPORTANCIA DE LA GESTION DE COMPRAS

1. INTRODUCCION

2. CONCEPTOS Y OBJETIVOS DE LA FUNCION DE COMPRAS

3. EVOLUCION HISTORICA

4. CONTRIBUCION AL BENEFICIO DE LA EMPRESA Y SU RELACION CON OTRAS AREAS
5. LA IMPORTANCIA DE LA FUNCION DE COMPRAS

6. LA CALIDAD EN LAS COMPRAS

TEMA 2. FUNCIONES DE LA DIRECCION DE COMPRAS

. INTRODUCCION

. COMO DIRIGIR A NUESTROS EMPLEADOS

. LA DIRECCION EN SENTIDO AMPLIO

. DETECCION Y DESCRIPCION DE LA NECESIDAD

. INVESTIGACION Y BUSQUEDA DE FUENTES DE APROVISIONAMIENTO
. PREPARACION DE LA COMPRA

. LA EJECUCION DE LA COMPRA

. SEGUIMIENTO Y CONTROL

coO~NO U WNBE

TEMA 3. LA ESTRUCTURA DE LA EMPRESA Y LA EFICIENCIA DE LA GESTION DE COMPRAS
1. INTRODUCCION

2. LA ESTRUCTURA ORGANIZACIONAL

3. TIPOS DE ESTRUCTURAS

4. CENTRALIZACION/DESCENTRALIZACION

TEMA 4. EL PROVEEDOR, PIEZA BASICA EN EL FUTURO DE LA EMPRESA
. INTRODUCCION

. BUSQUEDA Y SELECCION DE PROVEEDORES

. LAS FUENTES DE INFORMACION

. AUDITORIA DEL PROVEEDOR

. CRITERIOS DE EVALUACION DEL PROVEEDOR

. DESARROLLO DE PROVEEDORES

. LA ETICA EN LAS COMPRAS
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TEMA 5. LA PREVISION CUANTITATIVA Y LIMITACIONES
1. INTRODUCCION

2. EL ANALISIS ABC

3. METODOS DE PREVISION

4. ALGUNOS CONCEPTOS BASICOS
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